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Beschreibung der Verhandlungspunkte		


Beschreibung der Verhandlungspunkte
im Rahmen des Verhandlungsverfahrens nach vorherigem Teilnahmewettbewerb
Leistung:		Vertragsmanagementsoftware
Vergabenummer:	KVBW_2026/01-0006_ZVS

Mit der Einreichung des indikativen Angebotes hat der Bieter zu den Verhandlungspunkten des Auftraggebers eine Beschreibung einzureichen, wie die angebotene Leistung der nachfolgend dargelegten Punkte auf der Grundlage des konkret angebotenen Leistungsgegenstandes erfolgt.

1. a) Verhandlungspunkt: Metadaten
Mit dem Angebot hat der Bieter darzulegen, welche grundlegenden Informationen /Metadatenfelder angelegt werden können. Nachfolgende grundlegende Informationen/Metadatenfelder sind von der KVBW wünschenswert.
Grundlegende Eingabe von Metadaten:
· Vertragsnummer 
· Vertragsart
· Vertragsbezeichnung
· Vertragspartner
· Angabe Kundenummer des Vertragspartners
· Zuständige Fachabteilung (Ein- und Mehrfachnennung) = min. Zuordnung zum Geschäftsbereich
· Ansprechpartner aus der Fachabteilung
· Vertragsstandort/e (Einfach- und Mehrfachnennung)
· Vertragslaufzeit = Datum Beginn & Ende sowie Laufzeit in Monaten
· Angabe von Kostenstellen/Kostenträger
· Feld für zusätzliche Informationen (Notizfeld)

[Beschreibung des Bieters]

b) Verhandlungspunkt: Erweitere Metadaten
Mit dem Angebot hat der Bieter darzulegen, welche erweiterten Metadatenfelder angelegt werden können. Nachfolgende erweiterten Informationen/Metadatenfelder sind von der KVBW wünschenswert.
Anlegen von Verträgen mit weiteren Feldern:
· Leistungsart des Vertrages, durch KVBW definierbar
· Produktart/en im Vertrag, durch KVBW definierbar
· Angabe Vertragsnummer des Vertragspartners
· Angabe von Hersteller, sofern Vertragspartner Reseller 
· Weitere Ansprechpartner des Vertragspartners
· Weitere Ansprechpartner aus anderen Fachabteilungen
· Kündigungszeitpunkt (Datum)
· Kündigungsfrist (Monate)
· Vorgangsnummer Beschaffung
· Feld für zusätzliche Informationen (Notizfeld)
· Eingabe von Metadaten über Auswahlfelder (z.B. Drop-down Menü) bei Vertragsart, Vertragspartner, Fachabteilung, Standort, Liegenschaft

[Beschreibung des Bieters]

2. a) Verhandlungspunkt: Grundlegende Vertragskosten  
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie grundlegende Vertragskosten dargestellt werden können: 
· Abbilden von Einmalkosten 
· Abbilden von Folgekosten über Vertragslaufzeit 
· Feld für zusätzliche Informationen (Notizfeld)

 [Beschreibung des Bieters]


b) Verhandlungspunkt: Erweiterte Vertragskosten
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie erweiterte Vertragskosten dargestellt werden können. 

· Darstellung der Plankosten über die einzelnen Haushaltsjahre bzw. Kostenaufteilung auf Lebenszyklus
· Abbildung von Budgets von Kontingentverträgen und Tracking des Ausschöpfungsgrads (= z.B. Gesamtbudget abzgl. Kosten je Einzelabruf). 
· Darstellung unterschiedlicher Zahlungsintervalle
· Darstellung der Jahres-/ Gesamtkosten
· Abbilden von Forderungen
· Verträge mit unterschiedlichen Kostenarten
· Wiederkehrende Kosten
· Einmalkosten
· Kontingent

3. Verhandlungspunkt: Einpflegen von Vertragsdokumenten

Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie die Einpflegung von Vertragsdokumenten (= Vertragsanlagen) mit folgenden Informationen je Dokument umsetzbar ist. 

· Dokumententyp
· Dokumentenbezeichnung
· Gültigkeitsbeginn und – ende
· Abbildung Dokumentenstatus (vollständig / unvollständig)
· Notizfeld

[Beschreibung des Bieters]


4. a) Verhandlungspunkt: Fristenmanagement
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie ein individuelles Fristenmanagement je Vertrag umsetzbar ist. 

Grundlegend:
· Vertragsfristen 
· Wiedervorlagen
· Serientermine

[Beschreibung des Bieters]


b) Verhandlungspunkt: Technische Unterstützung 
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie technische Unterstützung bei der Sicherstellung von verschiedenen Aufgaben eingesetzt werden kann. 

· Prüfung von Vertragsanlagen, Erweiterungen, Nachträgen
· Nachfordern von Informationen/ Dokumenten
· Kündigung von Verträgen
· Ziehen Verlängerungsoptionen
· Archivieren von Verträgen nach Vertragsende (bspw. über individuelles Fristenmanagement je Vertrag oder integrierte Aufgabenverwaltung

[Beschreibung des Bieters]

5. Verhandlungspunkt: Historienfunktion
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie eine Historienfunktion umsetzbar ist. 

· Datum Vertragsanlage
· Bearbeitungshistorie
· Verbindung zu vorhergehenden Verträgen

[Beschreibung des Bieters]

6. Verhandlungspunkt: Verknüpfung zwischen Verträgen
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie das Abbilden von Vertragsbeziehungen in verschiedenen Konstellationen umsetzbar ist. 

· 1:n (= KVBW hat mehrere Vertragspartner über einen Rahmenvertrag) und 
· n:1 (= KVBW hat mehrere Verträge mit einem Vertragspartner)

[Beschreibung des Bieters]


7. Verhandlungspunkt: Verknüpfung von Verträgen 
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie eine Verknüpfung von Verträgen umsetzbar ist. 

· mit anderen Verträgen, bspw.
· Hauptvertrag mit AV-Vertrag, Datenschutzerklärung etc.
· Wartungsvertrag zum Kaufvertrag eines Objekts
· Vorgängervertrag
· mit unterschiedlichen Vertragsarten (z.B. Softwaremiete und Softwarepflege


 [Beschreibung des Bieters]

8. Verhandlungspunkt: Auswertungs- und Filtermöglichkeiten
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, welche Möglichkeiten zur Darstellung von Auswertungen und Filtermöglichkeiten gegeben sind. Dabei soll insbesondere auf die nachfolgenden Punkte eingegangen werden:

· Export aller Felder nach Excel
· Nach bestimmten Dokumententyp / Vertragsarten bspw.
· vertragsübergreifend alle AV-Verträge
· Alle Verträge zu einer Liegenschaft
· Alle Verträge zu 1 bis n Geschäftsbereichen
· Nach Laufzeit und Vertragsende
· Vertragskosten getrennt nach Ist-Kosten und Lebenszykluskosten
· Auswertung der Kosten, die sich aus einem Vertrag ergeben unterteilt nach Einmalkosten / Laufende Kosten / Vertragsjahr 
· Auswertung der Forderungen aus einem Vertrag
· Statistik nach Vertragsart – laufende / archivierte Verträge
· Export aller Fristen/ Wiedervorlagen
· Nach Zuordnung an die Mitarbeiter/ Gruppen
· Auswertungen der sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten

 [Beschreibung des Bieters]

9. a) Verhandlungspunkt: Datenmigration aus Bestandssystem
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, inwieweit eine Datenmigration aus dem Bestandssystem der KVBW möglich ist. Hierbei ist insbesondere auf die folgenden Aspekte einzugehen: 

· Metadaten
· Dokumente
· Wiedervorlagen

[Beschreibung des Bieters]

b) Verhandlungspunkt: Datenmigration nach Vertragsende
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, welche Möglichkeiten einer Datenmigration nach Vertragsende vorhanden sind. Hierbei ist insbesondere auf die folgenden Aspekte einzugehen: 

· Metadaten
· lesbares, marktüblichen Format (z.B.Csv oder xml) 
· Vertragsdokumente
· Marktübliches Format (z.B. PDF)
· Zuordnung der Dokumente zum jeweiligen Vertrag
· Sichere Übertragung i.S.d. Informationssicherheit

[Beschreibung des Bieters]

10. Verhandlungspunkt: integriertes Lieferantenmanagement
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, ob und unter welchen Bedingungen ein integriertes Lieferantenmanagement ermöglicht werden kann. Dabei soll auf sämtliche relevante Bedingungen eingegangen werden:

· Bewertung des Lieferanten aus Sicht des Datenschutzes, der Informationssicherheit und des Business Continuity Managements und des operativen Einkaufs 
· Mindestens in der Anlage 1 zur Leistungsbeschreibung aufgeführte Metadatenfelder mit der Möglichkeit zur Bepunktung oder vergleichbar
· Individualisierbare Metadatenfelder
· Übersicht über mehrere Verträge zu einem Lieferanten 
· Übersicht der für ISM, DSM, BCM notwendigen Daten und Dokumente zum jeweiligen Vertrag
· Individuelles Fristenmanagement für die einzelnen Dokumente


· Auswertungen
· Vertrags- und auch lieferantenübergreifende Auswertung von Metadatenfeldern und Dokumententypen
· Vertrags- und auch lieferantenübergreifende Übersicht über die Fristen/Aufgaben
· Haushaltsplanung nach Bereich und Vertragsart
· Verwaltung von eingereichten Nachweisen (z.B. Zertifikate, Versicherungspolicen, Erklärung zum LTMG etc.) der Bewerber / Bieter (Lieferantenmanagement)

[Beschreibung des Bieters]

11. Verhandlungspunkt: Erstellung eines Löschkonzepts
Mit dem Angebot hat der Bieter den Prozess der Erstellung eines Löschkonzepts darzustellen. 
[Beschreibung des Bieters]

12. Verhandlungspunkt: Vertragsnummern
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie eine automatische Generierung der Vertragsnummer beim Anlegen des Vertrages umgesetzt werden kann. 

[Beschreibung des Bieters]

13. Verhandlungspunkt: Digitale Signatur
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie die digitale Signatur von Verträgen im Vertragsmanagementsystem umsetzbar ist. 

[Beschreibung des Bieters]

14. Verhandlungspunkt: Integrierter Workflow
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie ein integrierter Workflow, durch den Aufgaben zugewiesen werden können (Vertrag prüfen, Signaturen, usw.) in seinem System umsetzbar ist. 

[Beschreibung des Bieters]

15. Verhandlungspunkt: Individuelles Fristenmanagement
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, inwiefern ein individuelles Fristenmanagement je Dokument in seinem System umsetzbar ist. 

[Beschreibung des Bieters]
16. Verhandlungspunkt: Anbindung an das DMS der KVBW
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie die Anbindung seines Systems an das Dokumentenmanagementsystem der KVBW möglich ist. Das Ziel ist hier eine medienbruchfreie Nutzung beider Systeme. 

[Beschreibung des Bieters]

17. Verhandlungspunkt: Sicherheitseinbehalt
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie das Tracking des Sicherheitseinbehalts von Bürgschaften umsetzbar ist. 

[Beschreibung des Bieters]


18. Verhandlungspunkt: Auswertungs- und Controllingmöglichkeiten
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, welche Auswertungs- und Controllingmöglichkeiten in seinem System umsetzbar sind. Hierbei ist insbesondere auf folgende Punkte einzugehen:  

· Noch zu erwartende Vertragskosten
· Finanzvolumen der in bestimmten Zeitraum eingegebenen Verträge
· Durchschnittliche Preissteigerung bei betroffenen Verträgen

[Beschreibung des Bieters]

19. Verhandlungspunkt: Definition von Pflichtfeldern
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, inwieweit es in seinem System die Möglichkeit gibt, Pflichtfelder zu definieren. 

[Beschreibung des Bieters]

20. Verhandlungspunkt: Verträge kopieren
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, inwieweit es in seinem System die Möglichkeit gibt, Verträge mit allen Metadaten zu kopieren. 

[Beschreibung des Bieters]

21. Verhandlungspunkt: Adressbuch
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, inwieweit es in seinem System ein Adressbuch für Vertrags- und Ansprechpartner gibt. 

[Beschreibung des Bieters]

22. Verhandlungspunkt: unterschiedliche Vorgangsnummern
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie die Hinterlegung von mehreren unterschiedlichen Vorgangsnummern aus verschiedenen Bereichen möglich ist. 

[Beschreibung des Bieters]

23. Verhandlungspunkt: Wartungs- und Updatezyklen
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie Wartungs- und Updatezyklen in seinem System abgebildet werden können. 

[Beschreibung des Bieters]

24. Verhandlungspunkt: Abbildung Zahlungsweise
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie die Zahlungsweise des Vertrages im System dargestellt werden kann. 

[Beschreibung des Bieters]

25. Verhandlungspunkt: Schulungen 
Mit dem Angebot hat der Bieter darzulegen, wie die Schulung der Mitarbeiter des Auftraggebers im Rahmen der Testphase abläuft. 

[Beschreibung des Bieters]

26. Verhandlungspunkt: Datentausch
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie der Datentausch in seinem System abläuft. Hierbei ist insbesondere auf folgende Punkte einzugehen: 

· Wie kann ein Datenaustausch mit anderen Programmen stattfinden? 
· Welche Daten können im Zusammenspiel mit einem computergestützten facility management (CAFM) bereitgestellt werden? 

[Beschreibung des Bieters]

27. Verhandlungspunkt: Migration
Mit dem Angebot hat der Bieter darzustellen, wie eine Migration aus dem Bestandssystem in das System des Anbieters umgesetzt werden kann. 


[Beschreibung des Bieters] 
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